
Von Hans Roth
Vorsitzender der Geschäftsleitung
LGT Bank (Schweiz) AG, Basel

Der Kunde von heute
ist ein aktiver Investor
Der moderne Investor verlangt von
seinem Finanzinstitut Transparenz be-
züglich der gesamten Geschäftstätig-
keit, Professionalität in der allum-
fassenden Beratung, Unabhängigkeit
bezüglich der Produkte, Leistungs-
fähigkeit betreffend einer dauerhaften
Performance sowie eine erhöhte zeit-
liche und geographische Verfügbarkeit
in der Betreuung.

Übernahme der Schweizerischen
Treuhandgesellschaft durch die
LGT Group
Im Mai 2003 ist die Schweizerische
Treuhandgesellschaft,  die älteste und
eine der grössten Treuhandgesell-
schaften der Schweiz, durch die LGT

Group, das Finanzunternehmen der
Fürstenfamilie von Liechtenstein, über-
nommen worden. Auf Ende 2003 wur-
de die in der Vermögensverwaltung tä-
tige Tochtergesellschaft der Schweize-
rischen Treuhandgesellschaft, die STG
Asset Management AG, in die LGT
Bank (Schweiz) AG umgewandelt. Da-
mit sind die Voraussetzungen geschaf-
fen worden, um auch in Zukunft  im
hart umkämpften Schweizer Markt er-
folgreich operieren zu können.

Der Marktauftritt in der Schweiz
erfolgt über die zwei starken Brands
«LGT» und «STG». Ihre Dienstlei-
stungsangebote richten sich an vermö-
gende Privatpersonen und Führungs-
kräfte sowie an Personen- und Kapital-
gesellschaften. Dabei soll nicht primär
die Bank oder der Treuhänder in den
Vordergrund gestellt werden, sondern
die kundennahe und hochprofessio-
nelle Dachstruktur als umfassender
Lösungsanbieter im Bereich Wealth
Management.

Wohlstand sichern
Unter Wealth Management versteht
man das Planen, das Optimieren, die
Allokation, das Tracking, das Accoun-
ting und das Controlling aller Vermö-
genswerte, Einkünfte und Verbind-
lichkeiten unter Einbezug sämtlicher
damit in Zusammenhang stehender
Tätigkeiten einer Privatperson oder
Familie und deren Unternehmen. LGT
und STG setzen diese Definition von
Wealth Management mit folgendem
unternehmerischen Auftrag um:

«Den jeweils individuellen Wohlstand
und Lebensunterhalt ihrer Kunden zu
sichern, auszubauen und für einen Ge-
nerationenwechsel zu strukturieren.»

Nur dank langjähriger Erfahrung und
dank eines breiten Dienstleistungsan-
gebots durch die ganze Gruppe können
die anspruchsvollen Ziele der Kunden
wahrgenommen werden.

Die Hauptdienstleistungen lassen sich
wie folgt zusammenfassen:

. Vermögensverwaltung und -beratung:
Diese beinhaltet die Beratung und
Vertretung in allen Bankgeschäften,
bei der Erstellung und Umsetzung
der Investmentstrategie, beim Inve-
stieren in die Finanzanlagen, bei Im-
mobilienanlagen und bei Schmuck-
und Kunstwerten. Ebenso gehören
auch die Finanzierungen, wie z.B.
Privathypotheken, dazu.

. Finanzplanung: Die Kunden werden
in Steuerangelegenheiten, Versiche-
rungsgeschäften, Vorsorgeplanung
und Nachfolgeregelungen sowie bei
Rechtsfragen und Domizilwechseln
beraten und vertreten.

. Treuhand: Dazu gehören sämtliche
Dienstleistungen im Bereich des
klassischen Treuhandgeschäfts, ins-
besondere die Buchführung und
Kontrolle aller Vermögensverwal-
tungstätigkeiten, die Unternehmens-
planung, die Immobilienbewirt-
schaftung, die Verwaltung von On-
und Offshore-Gesellschaften und
Stiftungen sowie die Vertretung der
Kunden gegenüber Gläubigern bzw.
Schuldnern.

Das Risikomanagement
in der Vermögensverwaltung
Erfolgreiches Wealth Management be-
deutet auch, die Risiken der Vermö-
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WEALTH MANAGEMENT

Die Kunst des integrierten
Wealth Managements
Die Schweiz ist der weltgrösste Standort im Private Banking. Um diese Führungsrolle beizubehalten,
müssen die Banken ihre Palette an Dienstleistungen und Produkten für vermögende Privatkunden ständig
ergänzen und ihre Geschäftsmodelle den aktuellen Marktbedürfnissen laufend anpassen. LGT und STG
realisieren integriertes Wealth Management.



1/2004 PRIVATE 17

genswerte zu quantifizieren und zu
kontrollieren. In der LGT Gruppe wird
diesem Punkt grosse Beachtung ge-
schenkt, allerdings auf eine etwas un-
konventionelle Weise. Traditionell
wird Risiko als absoluter Verlust zu ei-
nem bestimmten Zeitpunkt wahrge-
nommen. Da Verluste jedoch mit der
Zeit immer wieder aufgeholt werden,
ist die Zeitspanne, über welche Verlu-
ste auftreten dürfen, kardinal. In den
LGT-Strategiemodellen entscheidet
deshalb der Anlagehorizont des Kun-
den über seine Risikofähigkeit. Dies
lenkt die Risikowahrnehmung des
Kunden weg von möglichen kurzfristi-
gen Verlusten hin zu seinem eigent-
lichen Anlagehorizont. Ziel dieser
Strategiemodelle ist es, einen risiko-
adäquaten Ertrag zu erzielen und
gleichzeitig Portfolioverluste nach Ab-
lauf des empfohlenen Mindestanlage-
zeitraums zu vermeiden. Dies bedeutet
für den Kunden eine höchst willkom-
mene Berechenbarkeit seiner Anlage-
politik, was einen echten Mehrwert
darstellt.

Erfolgskonzept
Es liegt auf der Hand, dass eine umfas-
sende Betreuung im hier dargestellten
Umfang aus Kostengründen nur für

vermögende Privatpersonen in Frage
kommt. Dazu gehört in erster Linie
eine präzise Bedürfnisabklärung. Die
Stärke der LGT und der STG liegt im
vernetzten Denken. Nur so können
kompetente Lösungen vorgeschlagen
und umgesetzt werden. Als integrierter
Vermögensverwalter und -berater be-
treibt damit die Gruppe in der Schweiz
das Wealth Management par excellence.
Dabei spielen folgende Kriterien eine
herausragende Rolle:

. Zusammenarbeit: Kundengerechtes
Erarbeiten von Lösungen durch die
LGT Bank (Schweiz) AG und die
STG Schweizerische Treuhandge-
sellschaft. Alles aus einer Hand und
unter einem Dach.

. Netzwerk: Ein erweitertes Dienstlei-
stungsangebot durch die Zugehörig-
keit zur LGT Group mit Präsenz in
Europa, Asien und Amerika an 26
verschiedenen Standorten.

. Bonität: Die LGT Bank in Liechten-
stein ist eine der wenigen bewerteten
Privatbanken und erhält von Stan-
dard & Poor’s und Moody’s mit AA
bzw. Aa3 konstant die höchsten Ra-
tings, die vergleichbare Institute je
erzielt haben.

Durch aktives Zuhören und das Orche-
strieren von Kompetenzen wollen wir
kundengerechte Lösungen anbieten,
die für den Kunden nachhaltigen
Mehrwert schaffen..
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Management

Wertpapier-
Management

Vermögensverwaltung

Aktive Wertpapierberatung

Finanzierungen / Kredite

Geld- und Devisengeschäft

Kontoführung / Zahlungsverkehr
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Produkte und Leistungen des Private Banking

Financial Planning

Wealth Management

Das Planen und Optimieren, die Allokation, das Tracking,

das Accounting und das Controlling aller Vermögens-

werte, Einkünfte und Verbindlichkeiten unter Einbezug

sämtlicher damit in Zusammenhang stehender Tätigkeiten

einer Privatperson oder Familie und deren Unternehmen.

Produkte und Leistungen des Private Banking

Quellen: LGT / Context Management Consulting


